PROJEKT ADATLAP

A projekt adatlapot kidolgozva, elektronikus formaban sziveskedjen benyujtani az info@granpe.hu
email cimre.

Alapadatok (Amennyiben a projektet megvaldsité tarsasag még nem jott létre, agy az alabbi
mezGket, kérjik, hagyja Gresen.)

Cég neve:

Cég székhelye:

Cégjegyzékszam:

Addszam:

Cég alapitasanak datuma:

FStevékenység (TEAOR szammal):

Tulajdonosi szerkezet (végsé maganszemély tulajdonosokig visszavezetve):

A projekt, illetve tarsasag részletes bemutatasa

1. Tevékenység, lizleti modell bemutatdsa:

a.

Kérjik mutassdk be a vallalat fGtevékenységét és az egyéb kapcsolddd
tevékenységeket!

Foldrajzilag milyen piacokon végzi tevékenységét a tarsasag?

Kérjik mutassak be a f6bb tigyfeleket / Gigyfélcsoportokat tevékenységenként!
Kérjik mutassdk be az lzleti modellt:

- Kit6l (pl. B2B/ B2B2B/ B2C értékesités; févallalkozdi/ alvallalkozoi
statusz), milyen rendszerességgel (pl. egyszeri/ eseti vagy ismétl6dé
havi/ negyedéves/ éves), milyen arazasi logika mellett (pl. fix aras,
megujuld havi-dijas, jutalék alapu) érkeznek be a tarsasag bevételei a cég
az egyes tevékenységei tekintetében?

2. Céltarsasag eddig elért eredményeinek bemutatdsa:

a.

Milyen  termék/szolgaltatas-fejlesztési,  valamint  szervezetfejlesztési,
Gzletfejlesztési eredményeket ért el a tarsasag eziadig?

Az értékesités és piacszerzés terén milyen eredményeket tudott elérni eddig a
tarsasag (jelenlegi tgyfelek, szerz6dések Osszefoglalé bemutatdsa; pipeline
bemutatdsa: folyamatban 1évé Ugyfél-targyaldsok bemutatdas a sikeresség
valdszinliségének feltiintetésével)?

3. Menedzsment team bemutatasa:

Kik a menedzsment tagjai? Milyen szakmai multtal rendelkeznek?

Milyen Osztonz6ket alkalmaz a tarsasdag a menedzsment tagok hosszu tavu
motivalasa érdekében (pl. ESOP-program, pénzugyi terv/ KPlI mutatdk
teljesliléséhez kotott bonusz)?

4. Céltarsasag termékei, know-how-k bemutatasa:

a.

Milyen termékeket/ szolgaltatasokat, illetve termék- vagy szolgaltatds-
csoportokat (sajat fejlesztésli / forgalmazott) értékesit a tarsasag? Kérjik
mutassak be az értékesitett termék(ek) és/ vagy szolgaltatas(ok) jellemzdit
részletesen!
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b. Milyen termék- vagy szolgdltatas-fejlesztések vannak folyamatban a
tarsasagnal?
c. Atdrsasag szempontjabdl fontos know how-k bemutatasa:
- Van a cégen belil olyan specialis tudas, eljards, technoldgia, ami akar
lokdlisan, akar regionadlis, eurdpai vagy globdlis szinten egyedinek
szamit? Amennyiben van ilyen, kérjik részletesen mutassak be!

- Rendelkezik a tarsasag barmilyen jogi védelem alatt all6 szabadalommal,
oltalommal, védjeggyel, stb.? Amennyiben igen, kérjik ezek részletes
bemutatdsat!

5. Céltarsasag személyi dllomdnya és szervezeti felépitése:
a. Létszam, szervezeti dbra.

b. Az egyes szervezeti egységek szervezeten bellli funkcidjanak, feladatkorének
révid bemutatasa.

6. Céltarsasag piaca, versenytdrsak szama és helyzete:

a. Mekkora a potencidlis célpiac mérete, milyen volt a piac novekedési dinamikdja
a multban, és hogyan alakul a piacméret varhatdan a jévében?

b. Milyen trendek, folyamatok (pl. Uj technoldgiak térnyerése), illetve specidlis
hatasok (pl. szabalyozas varhato atalakuldsa) alakitjak a piacot kdzép- és hosszu
tavon az Ondk meglatasa szerint?

c. Kit tartanak Onok a tarsasag tagabb és szlikebb értelemben vett
versenytarsainak? Kérjuk mutassdk be az értékesitett termék(ek) /
szolgaltatas(ok) elényeit (USP-ket) a versenytarsakhoz képest!

7. Céltarsasag stratégiai tervei, lizleti elképzelései és lehetfségei:

a. Kérjik mutassdk be a tarsasdg novekedési lehet6ségeit a meglévé piacokon! A
(szamszaki) UGzleti terv alapjan milyen lgyfelekre, partnerekre, illetve lzleti
lehet&ségekre épitve, milyen névekedést tervez a cég a mar ismert értékesitési
terlleteken?

b. Kérjik mutassdk be a tarsasag hosszi tavu (zletfejlesztési, stratégiai
elképzeléseit az Uj piacok vagy Uuj lgyfélcsoportok irdnyaba torténd
terjeszkedés tekintetében! (pl. Uj piac(o)k, Ugyfélcsoport(ok) bemutatasa;
tervezett felvasarlas(ok) részletezése; meglév6é termék(ek)/ szolgaltatas(ok)
tovabbfejlesztésére, Uj termék(ek)/ szolgaltatas(ok) bevezetésére vonatkozd
tervek; Uj Gizleti modell, drazas alkalmazasa, ...)

c. Kérjik mutassak be részletesen az Uzleti terv f6bb feltételezéseit (egyes
bevételek és koltségek tervezési logikajanak bemutatasa)!

8. Fenntarthatdsdgra gyakorolt hatasok:

a. Kérjuk soroljak fel és mutassdk be azokat a kornyezeti és/vagy tarsadalmi,
pénziigyi fenntarthatdsagi szempontokat, amelyek érvényesiilését a tarsasag
tevékenysége elGsegit!

1. Csatoland6 mellékletek:

1. Hosszl tavu (legaldbb 5 éves) lzleti terv (eredménykimutatds, mérleg, cash-flow)
2. Legutolsé lezart lizleti év éves beszamoldja (meglévs tarsasag esetén)



